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Informazioni sull’offerta di lavoro

ALS Italia e alla ricerca di un sales account per la vendita dei servizi analitici e
consulenziali per il settore agroalimentare. La funzione sara responsabile di:

Seguire e visitare la clientela gia acquisita in alcune Provincie del Triveneto e
del’Emila Romagna in merito al Settore Alimentare;

Promuovere i servizi e le attivita dell’Azienda ALS in ambito Alimentare a
potenziali future Aziende clienti;

. Inserire nel CRM tutte le informazioni derivanti dall’attivita commerciale svolta.

. Relazionare alla Direzione Commerciale sull’attivita svolta: contatti con nuovi
clienti, problemi riscontrati negli incontri, andamento e tendenze del mercato;

. Riportare le richieste di nuovi servizi ricevute dai clienti;

. Rispondere con sollecitudine alla corrispondenza, circolari, questionari ed altro
promossi dall’Azienda;
. Collaborare in merito alle indagini di mercato, alle azioni pubblicitarie ed
eventuali iniziative similari promosse dall’Azienda;
Partecipare alle riunioni programmatiche convocate presso la sede;
Partecipare a fiere e/o eventi promossi dall’azienda.

Requisiti essenziali, esperienza e conoscenza:

Esperienza provata di vendita preferibilmente nel settore dei servizi di
consulenza e analisi di laboratorio (in ogni caso nel settore B2B)

Soft skills richieste: empatia, organizzazione, costanza, capacita di
negoziazione, flessibilita, onesta, integrita.

ottima conoscenza del pacchetto OFFICE;

Requisiti preferenziali
laurea o diploma in materie scientifiche
conoscenza lingua inglese

RequItl gestionali e comportamentali
Ottime capacita di pianificazione ed organizzazione;
Abilita sia di lavorare in modo indipendente sia di lavorare in gruppo.

Patente di guida B
Disponibilita a trasferte sul territorio nazionale

Candidature a
risorseumane.zpp@alsglobal.com
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